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En SimDataGroup, recolectamos,
limpiamos, estandarizamos Yy
procesamos a ultimo nivel de detalle
los datos de un porcentaje
representativo de la industria
automotriz en Mexico, de manera
diaria.

A partir de estos datos que
previamente han sido validados
dentro de nuestro proceso habitual de
calidad, generamos inteligencia de
negocio para nuestros clientes,
quienes representan alrededor del
407. de concesionarios de 43
diferentes marcas. Una muestra de
nuestra Inteligencia de Negocios es, en
colaboracion con la Asociacion
Mexicana de Distribuidores de
Automotores (AMDA), el lanzamiento
de nuestro reporte conjunto Simindex,
para todos nuestros lectores.

En este informe, proporcionaremos

una Vvision actualizada de los

indicadores clave comparando los

resultados obtenidos en este cierre de SIMDATAGROUP
ano 2024 contra 2022y 2023 con el fin SIMETRICAL  sim'.tech

de observar patrones y tendencias

que presenta laindustria.

JAMDAN

Asociacion Mexicana de
Distribuidores de Automotores A.C.
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ANDA
Actualizacion Principales Indicadores

VENTA DE AUTOS NUEVOS

Distribuidores de Automotores A.C.

Promedio Mensual de Venta de Autos Nuevos

En el cierre de este ano 2024, al inicio del ultimo trimestre se puede observar un
incremento contra el ano anterior favorable del 707, sin embargo, para los meses
consecuentes existe un incremento minimo de 047, y 0.87. para noviembre y
diciembre respectivamente y siendo estos, dos de los tres meses con mejor venta de
unidades promedio junto con enero.
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Si bien en el apartado anterior se menciona que los dos ultimos meses del ano
registraron un crecimiento minimo en comparacion con el ano anterior el
desempeno general a lo largo de 2024 mostré un crecimiento notable. Como
resultado, las ventas del ano cerraron con un incremento significativo del 16.797.
respecto a 2023, una mejora considerable en comparacion con el crecimiento del1.97.
registrado en 2023 frente a 2022.
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Distribucion Mensual de Ventas de Autos Nuevos en Porcentaje

En el analisis de los ultimos tres anos de ventas de autos nuevos, se destacan enero,
abril y julio como los meses con mayor incremento porcentual con respecto al ano
anterior 2023.En general, se observa unincremento enlas ventas promedio en 2024
que oscilan en rango de 45 a 50 ventas mensuales comparado con 2023 que fueron
aproximadamente entre 40 a 45 unidades.
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% sobre el total de venta del afio

VENTA DE AUTOS SEMINUEVOS

Promedio Mensual de Venta de Autos Seminuevos

A diferencia del comportamiento observado en la venta de autos nuevos, el area de
seminuevos presentd un decremento en el primer trimestre del ano en
comparacion con elmismo periodo delano anterior. Sin embargo, alo largo del resto
del ano se evidencia una mejora en el desempeno respecto a anos previos,
destacando particularmente el mes de abril, donde se registrd un incremento del
13.17.en comparacion con el ano anterior.
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Distribuidores de Automotores A.C.

Promedio Anual de Venta de Autos Seminuevos

Elano 2024 cerrod con un incremento significativo en comparacion con 2023, a pesar
de un inicio de ano menos favorable, como se menciona en el segmento anterior Sin
embargo, al contrastar las ventas con las de 2022, no se observa un crecimiento
significativo, lo que representa una oportunidad para gque en 2025 se logre una
mejora sustancial en relacion con ese ano.
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Se observa que la demanda alcanzd su punto maximo en enero durante los anos
2023 y 2024. Sin embargo, estos picos no son significativamente superiores al
promedio anual, lo que indica un comportamiento relativamente homogéneo a lo
largo del ano 2024. Ademas, se puede notar que tanto el minimo como el maximo
presentan una menor desviacion con respecto al promedio de distribucion anual en
comparacion con los anos anteriores.
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Relacion entre Ventas de Autos Seminuevos y Ventas de
Autos Nuevos

Se observa gue las ventas de seminuevos han ido disminuyendo con respecto a la
proporcion total de ventas de autos, un resultado esperado ya que como se discutio
en la seccion de autos nuevos, la venta de estos ha aumentado paulatinamente con
los anos mientras que en la venta de autos seminuevos se aprecia una tendencia ala
baja a través de los anos.
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ORDENES DE TALLER

Promedio Mensual Ordenes Tipo Publico

Paraelano 2024 no se observa alguna tendencia o patron respecto en comparacion
con los meses del ano anterior Sin embargo, se registran aumentos considerables
en el primer mes de cada trimestre, el caso de abrilde un187. o julioconun 5.4/, y se
registran disminuciones a partir del segundo mes de cada trimestre, indicando
posibles cambios estacionales o factores especificos que afectan estos
movimientos en la demanda.
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Promedio Anual de Ordenes de Tipo Publico

El ano 2024 registré un crecimiento significativo del 6.37. en comparacion con 2023.
No obstante, al contrastario con 2022, el incremento fue minimo, lo que abre una
oportunidad clave para que en 2025 se logre una mejora mas sustancial en relacion
con este ultimo.
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En cuanto ala distribucidon mensual, hay un claro cambio de tendencia conrespecto a
los anos previos, por ejiemplo, los puntos maximos como marzo y diciembre ahora
tienden a tener valores y promedios mas bajos y siendo el mes de julio el maximo
anual. En general, se aprecia una distribucion un poco mas homogénea entre los 12
meses del ano a diferencia de los Ultimos dos anos donde se presenta una demanda
muy grande para algunos meses y una demanda muy pequena para otros. Esto
puede deberse a una mejora en la planeacion y agenda de las fechas de servicio.
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Distribucion de Venta por Taller

Se observa que la distribucion de los 2 canales dentro del taller se mantiene
consistente los Ultimos tres anos, con una variacion de 0.027.
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VENTA DE REFACCIONES (REPUESTOS)

Promedio Mensual Venta de Refacciones (Repuestos)

En 2024 se observo una desaceleracion en el crecimiento con respecto al mismo
mes del ano anterior para el primer trimestre del ano. A partir del segundo
trimestre se observa una mejora del rendimiento con respecto al ano anterior, en el
gue se destaca el mes de abril. En el tercer trimestre vemos una pequena
disminucion en el rendimiento, pero al cierre del ano se vuelve a observar un
desempeno significativamente superior al ano anterior, destacando diciembre con
un 197 de crecimiento.
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Venta Anual Promedio de Refacciones (Repuestos)

Se registra un incremento en la venta de refacciones del ano 2024 con respecto al
ano 2023, donde se observa un incremento de 9.97. Ademas, se puede ver una
tendencia al alza en la venta de refacciones tras ver la comparacion de los uUltimos 3
anos.
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En comparacion conlos anos anteriores, con un comportamiento similar, se observa
unadistribucion mas homogénea enlademanda de refaccionesalolargo delano.En
este, el mes con mayor demanda fue julio con un 97. mientras que el de menor
demanda fue diciembre con un 757.
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Actualizacion de Retencion
AUTOS NUEVOS
Parque Vehicular

Como consecuencia de una venta muy baja de autos nuevos en el intervalo de anos
2020 y 2021 y aungue vemos una mejoria en las ventas de autos nuevos en los
ultimos 3 anos, esta mejoria no ha sido la suficiente para llegar a un parque vehicular
igual al que veiamos antes de la pandemia. Sin embargo, vemos como a partir de este
ano se ve una menor perdida de parque vehicular esto nosindica que empezamos a
equiparar la venta que veiamos antes de pandemia.

~7.0%

Variacién Porcentual Anual en Parque Vehicular

2021 2022 2023 2024

Retencion de Autos Nuevos

Se observa gue en el 2024 hubo un aumento de 3 puntos porcentuales con respecto
al ano anterior en la retencion de autos nuevos. Ademas, podemos observar que
esta retencion ahora se encuentra por debajo del 2022 solo por 1.6 puntos
porcentuales enlugar de 4.6.
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AUTOS SEMINUEVOS

Retencion en Autos Seminuevos

Se observa que la retencion en diciembre para los Ultimos 3 anos ha mostrado una
tendencia decreciente finalizando en diciembre con un 9.17.
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Analisis de Inventarios

INVENTARIOS AUTOS NUEVOS

Distribuidores de Automotores A.C.

Meses venta e Inventario Promedio

Elanalisis de inventarios frente alos meses venta, revela un aumento progresivo tanto
en los niveles de inventario como en los meses venta desde 2022 hasta la fecha. Sin
embargo, se observa una desaceleracion en el ritmo de incremento de los
inventarios. A pesar de este crecimiento, el umbral de dos meses venta no ha sido
superado, lo que indica que el aumento en los inventarios ha sido acompanado por un
incremento en las ventas. No obstante, la informacion sugiere que el crecimiento del
inventario ha superado al del volumen de ventas, lo que podria significar una prevision
del mercado ante un posible aumento de la demanda de vehiculos ano con ano.
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INVENTARIO AUTOS SEMINUEVOS

Meses venta e Inventario Promedio Seminuevos

A diferencia del inventario promedio de autos nuevos, vemos como a partir del
primer trimestre del 2024, el inventario promedio de vehiculos seminuevos
Mmantiene niveles mas bajos que el ano anterior Asi mismo, la gran mayoria de los
trimestres previos, muestran meses venta mas bajos. Esta disminucion de
inventario podria sugerir un esfuerzo por mantener un nivel adecuado de
existencias para controlar la disminucion de ventas.
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INNVANISIS DETALLADO DE
LA INDUSTRIA AUTOMOTRIZ EN MEXICO

Conclusion

El informe destaca una recuperacion gradual en el sector automotor mexicano
durante 2024. Las ventas de autos nuevos mostraron un crecimiento moderado,
mientras que los seminuevos experimentaron una recuperacion parcial, aunque
con una tendencia decreciente en su proporcion respecto al total de ventas de autos.

Los indicadores de inventarios y meses venta reflejan un mercado en equilibrio, con
una mejora en la gestion de existencias. Finalmente, areas como érdenes publicas y
refacciones evidencian patrones mas homogéneos, lo gque sugiere una planeacion
mas eficiente y un fortalecimiento general del sectonr

SIMDATAGROUP Ml

sIMETRICAL Simltech T !
Asociacion Mexicana de
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este documento y/o publicacion, otorgandole el mas amplio finiquito que en derecho corresponda.

SIMDATAGROUP se reserva el derecho para realizar cualquier cambio o modificacion en los términos y condiciones de uso.
Elusuario podra consultar en todo momento el Aviso de Privacidad de SIMDATAGROUP en la siguiente direccion: https://simetrical.com/avisos-de-privacidad/
TODOS LOS DERECHOS RESERVADOS PARA SIMDATAGROUP.
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